« Cette formation nous a permis de
valider notre démarche et de bonifier

nos outils pour faciliter nos décisions. »

Marc-André Pronovost
Matelas Avanti
Saint-Narcisse

« La formation est arrivée 8 un moment
ou jétais en pleine démarche d’achat
d’'une entreprise de service-conseil
en environnement. Avoir une vue
d’ensemble des différentes étapes a
traverser s’est révélé pour moi, fort utile.
Mon coup de coeur va a la qualité et au
contenu de la formation ainisi qu’a ses

formateurs. Bravo! »

Isabelle Lahaye
Progestech
Trois-Rivieres

Prochaine formation le

9 novembre 2011

27 heures de formation/coaching
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SUCCES-RELEVE

« Pour la Boulang_e“;ie Germain, la
formation Succes-Rel&ve nous a donné des
outils pour parfaire nos connaissances en
tant que nouveaux entrepreneurs. »

Martin Briere
Copropriétaire de la Boulangerie Germain, Sainte-Thécle
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I Intéressé ?

CLD de la MRC des Chenaux
Contactez Benoit Lacerte

T : 819-840-0704 poste 2222
benoitlacerte@clddeschenaux.ca

CLD Haut-Saint-Maurice
Contactez Yves Simard

T :819-523-6111
ysimard@cldhsm.qc.ca

CLD de la MRC de Maskinongé
Contactez Maxime Hamelin

T : 819-228-2744
mhamelin@cld-maskinonge.qc.ca

CLD Mékinac

Contactez Francis Brouillard

T : 418-365-6365
francis.brouillard@cldmekinac.com

CLD Shawinigan

Contactez Roland Garceau

T :819-537-7249
roland.garceau@cldshawinigan.qc.ca

Innovation et Développement économique

Trois-Riviéres

Contactez Steven Morinville
T : 819-374-4061
smorinville@idetr.com

SUCCES-RELEVE est une marque de commerce déposée par le SAJE

7 modules
de formation

Validation du projet d’acquisition
Etapes a suivre
Choisir son entreprise

Diagnostic de 'entreprise
Analyse de I'entreprise via ses cing fonctions

Evaluation d’entreprise
Provenance de la valeur de I'entreprise
Aspects a considérer pour la négociation

Aspects juridiques
Planification légale et successorale
Les contrats inhérents au processus d’achat

Montage financier

Sources et types de financement
Présenter une demande de financement
Les stratégies de financement

Planification stratégique
Pourquoi rédiger un plan de reprise

Intégration et enjeux humains

Gestion du transfert

Communication interne et externe du transfert
Intégration du nouveau propriétaire

27 heures de
formation/coaching

Suivi coaching
Possibilité d’obtenir 2 heures de coaching indivi-
duel post-formation, offert par des experts.
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Nom:

Adresse:
Ville:
Code Postal:

Téléphone:

Courriel:

I Dates et lieu

Dates
Les formations se dérouleront de 9 h 4 16 h 30 les
9, 16, 23 et 30 novembre ainsi que le 2 décembre,

deohaiz2h.

Lieu

Innovation et Développement économique
Trois-Riviéres

370, rue des Forges, bureau 100

|

175$ par personne incluant le matériel didac-

tique.



